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Présentation de l'éditeur
L'auteur, un ancien vendeur de Maisons Clé sur Porte, a changé de métier... et il dévoile maintenant tout ce
qu'il ne pouvait pas vous dire.
Un vendeur (conseiller, délégué…) a difficile d'être objectif puisque son intérêt – son gagne-pain – c’est de
vous inciter à travailler exclusivement avec l’entreprise qu’il représente. Il doit vous pousser à signer, avant
qu’un concurrent plus habile (commercialement parlant) n’emporte votre précieuse commande!
Certaines informations essentielles seront ainsi souvent « oubliées » car elles risquent de vous inciter à
réfléchir trop longuement et à prolonger vos recherches… chez les concurrents.
Tout ce que vous voudriez qu’on vous dise, avec des mots de tous les jours, pour construire sans surprises
sera instantanément entre vos mains si vous cliquez sur la case achat de cette page.
C'est quinze ans de la pratique d’un vendeur de maisons clé sur porte, qui vont vous dévoiler ce qu’ils
taisent, par manque de temps, par intérêt ou par ruse.
Après avoir rencontré et écouté des milliers de candidats bâtisseur -- des gens comme vous -- après avoir
vendu des dizaines de maisons, visité des hectares de terrains à bâtir et après l’exécution de centaines
d’essais de sol, l'auteur vous dit exactement ce qui VOUS intéresse.
Lisez ce guide avec attention vous pourrez économiser des milliers d’euros. Évitez les grossières erreurs des
acheteurs novices et... candides.
Découvrez "Les Maisons Clé sur Porte" un guide pratique et facile à lire qui répond à 39 questions que se
posent la majorité des candidats bâtisseurs :

1.Pourquoi un vendeur de maisons ne dit pas tout?
2.Pourquoi vous manque-t-il toujours des informations essentielles?
3.Quelle est la différence entre un coach et un vendeur?
4.Préfériez-vous qu’on vous dise vraiment tout?
5.Que savez-vous de la formation de certains vendeurs de maison?
6.Comment le choix du terrain peut-il détruire votre rêve de maison idéale?
7.Un essai de sol, ça sert à quoi, c'est obligatoire?
8.Un bon terrain à côté du vôtre, est-ce une certitude de stabilité?
9.Comment établir réellement votre budget maison?
10.Avantages et inconvénients de louer plutôt que de construire.
11.Avantages et inconvénients de construire plutôt que de louer.
12.Qui peut vous aider vraiment à prendre une décision?
13.Comment déniche-t-on l’organisme de prêt le plus intéressant?
14.Votre banquier est-il toujours le meilleur interlocuteur?
15.Comment éviter les imprévus?
16.Comment découvrir les bonnes idées avant de faire les plans?
17.Comment et quand choisir un bon architecte?
18.Comment créer votre plan avec votre architecte?
19.Pourquoi, quand et comment faut-il demander un seul premier devis?
20.Quand faut-il absolument éviter de demander des documentations?
21.Comment ne pas comparer des pommes et des poires?
22.Connaissez-vous les détails d’un devis?
23.Le prix du terrain, c’est primordial, pourquoi?
24.Et, on trouve son terrain, comment?
25.Lignes à haute tension, antennes GSM, radars... cela vous fait peur?
26.Connaissez-vous le travail d'un géobiologue ou géobiologiste?



27.Comment et quand faut-il mettre les entreprises en compétition?
28.Saurez-vous placer vos meubles dans votre nouvelle maison?
29.Trucs et astuce pour payer moins cher et obtenir beaucoup plus.
30.Êtes-vous certains que tout est compris dans votre devis?
31.Comment choisir la bonne société de construction clé sur porte, ou autre?
32.Encore une série de recommandations pour le choix de votre terrain.
33.Avantages et inconvénients de bâtir dans un lotissement.
34.Savez-vous tout ce qu’un mur mitoyen impose?
35.Au moment d’acheter il vous faut...
36.Quelles réserves à inclure dans la convention d’achat?
37.En Belgique, une loi vous protège, comment en profiter partout ailleurs?
38.Que penser des cadeaux offerts?
39.Découvrez dix commandements de la construction. Présentation de l'éditeur
L'auteur, un ancien vendeur de Maisons Clé sur Porte, a changé de métier... et il dévoile maintenant tout ce
qu'il ne pouvait pas vous dire.
Un vendeur (conseiller, délégué…) a difficile d'être objectif puisque son intérêt – son gagne-pain – c’est de
vous inciter à travailler exclusivement avec l’entreprise qu’il représente. Il doit vous pousser à signer, avant
qu’un concurrent plus habile (commercialement parlant) n’emporte votre précieuse commande!
Certaines informations essentielles seront ainsi souvent « oubliées » car elles risquent de vous inciter à
réfléchir trop longuement et à prolonger vos recherches… chez les concurrents.
Tout ce que vous voudriez qu’on vous dise, avec des mots de tous les jours, pour construire sans surprises
sera instantanément entre vos mains si vous cliquez sur la case achat de cette page.
C'est quinze ans de la pratique d’un vendeur de maisons clé sur porte, qui vont vous dévoiler ce qu’ils
taisent, par manque de temps, par intérêt ou par ruse.
Après avoir rencontré et écouté des milliers de candidats bâtisseur -- des gens comme vous -- après avoir
vendu des dizaines de maisons, visité des hectares de terrains à bâtir et après l’exécution de centaines
d’essais de sol, l'auteur vous dit exactement ce qui VOUS intéresse.
Lisez ce guide avec attention vous pourrez économiser des milliers d’euros. Évitez les grossières erreurs des
acheteurs novices et... candides.
Découvrez "Les Maisons Clé sur Porte" un guide pratique et facile à lire qui répond à 39 questions que se
posent la majorité des candidats bâtisseurs :

1.Pourquoi un vendeur de maisons ne dit pas tout?
2.Pourquoi vous manque-t-il toujours des informations essentielles?
3.Quelle est la différence entre un coach et un vendeur?
4.Préfériez-vous qu’on vous dise vraiment tout?
5.Que savez-vous de la formation de certains vendeurs de maison?
6.Comment le choix du terrain peut-il détruire votre rêve de maison idéale?
7.Un essai de sol, ça sert à quoi, c'est obligatoire?
8.Un bon terrain à côté du vôtre, est-ce une certitude de stabilité?
9.Comment établir réellement votre budget maison?
10.Avantages et inconvénients de louer plutôt que de construire.
11.Avantages et inconvénients de construire plutôt que de louer.
12.Qui peut vous aider vraiment à prendre une décision?
13.Comment déniche-t-on l’organisme de prêt le plus intéressant?
14.Votre banquier est-il toujours le meilleur interlocuteur?
15.Comment éviter les imprévus?
16.Comment découvrir les bonnes idées avant de faire les plans?
17.Comment et quand choisir un bon architecte?



18.Comment créer votre plan avec votre architecte?
19.Pourquoi, quand et comment faut-il demander un seul premier devis?
20.Quand faut-il absolument éviter de demander des documentations?
21.Comment ne pas comparer des pommes et des poires?
22.Connaissez-vous les détails d’un devis?
23.Le prix du terrain, c’est primordial, pourquoi?
24.Et, on trouve son terrain, comment?
25.Lignes à haute tension, antennes GSM, radars... cela vous fait peur?
26.Connaissez-vous le travail d'un géobiologue ou géobiologiste?
27.Comment et quand faut-il mettre les entreprises en compétition?
28.Saurez-vous placer vos meubles dans votre nouvelle maison?
29.Trucs et astuce pour payer moins cher et obtenir beaucoup plus.
30.Êtes-vous certains que tout est compris dans votre devis?
31.Comment choisir la bonne société de construction clé sur porte, ou autre?
32.Encore une série de recommandations pour le choix de votre terrain.
33.Avantages et inconvénients de bâtir dans un lotissement.
34.Savez-vous tout ce qu’un mur mitoyen impose?
35.Au moment d’acheter il vous faut...
36.Quelles réserves à inclure dans la convention d’achat?
37.En Belgique, une loi vous protège, comment en profiter partout ailleurs?
38.Que penser des cadeaux offerts?
39.Découvrez dix commandements de la construction.
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